
тенденции
Кризис приводит к измене­
нию спроса на банковские 
продукты. По данным Банка 
России, объем кредитов, вы­
данных населению Северо-
Западного региона, в первом 
полугодии 2009 года рос го­
раздо медленнее, чем объем 
депозитов и составил 501,2 
млрд рублей, увеличившись 
только на 5,4%. Население 
по-прежнему предпочитает 
привлекать кредиты в руб­
лях. На них на начало года 
пришлось 84,5%, а по итогам 
первого полугодия — 85,7%.

Как отмечают участники 
рынка, сильнее всего сни­
зился спрос на ипотечное 
кредитование, и сегодня за­
явки на получение кредита 
минимальны. Сильно упал 
объем автокредитов и потре­
бительских кредитов, при- 
влекаемых на несколько лет. 
«При этом многих клиентов 
сейчас интересуют 

”
быст­

рые“ деньги в виде экспресс-
кредитов или кредитных 
карт», — говорит президент 
банка «БНП Париба Восток», 
генеральный директор рос­
сийского подразделения 
Cetelem Филипп Дельпаль. 
Он объясняет это в частно­
сти тем, что в настоящее 
время клиенты могут лучше 
прогнозировать свое финан­
совое положение только на 
краткосрочную перспективу. 
Кроме того, на распределе­
ние продуктов по «популяр­

ности» повлияло и общее 
ужесточение требований к 
заемщикам, которое про- 
изошло в результате измене­

ния уровня доходов многих 
групп населения.

О росте спроса на бы­
стрые кредиты говорят и 

другие участники рын- 
ка. «Произошел сезонный 
рост заявок на кредиты, 
на ремонт квартир, до- 

стройку загородных домов, 
благоустройство дачных 
участков и приобретение 
мебели», — говорит замести­

тель начальника управления 
розничных операций банка 
«Возрождение» Александр 
Васильев. А управляющий 

петербургским филиалом 
банка «Уралсиб» Констан­
тин Горбачев отмечает, что 
сегодня высоким спросом у 
клиентов пользуется кредит, 
который оформляется за 
один день без справки о до­
ходах. За первое полугодие 
2009 года количество заявок 
на оформление такого креди­
та превысило 4 тыс. штук.

В ВТБ24 поток заявок на 
базовый продукт — потреби­
тельские кредиты — практи­
чески сохранился на уровне 
второго полугодия 2008 года 
(снижение составило всего 
3%), рассказал управляю­
щий директор управления 
продаж департамента сети 
ВТБ24, вице-президент банка 
Александр Орлов. По авто- 
кредитам в Санкт-Петербур­
ге объем заявок снизился 
на 17% по сравнению со 
вторым полугодием 2008 
года, а в сегменте ипотечно­
го кредитования количество 
выданных петербургским 
филиалом кредитов сократи­
лось в 6,5 раза. В то же время 
господин Орлов отмечает 
положительную динамику 
роста заявок на кредитные 
карты: их количество в пер­
вом полугодии выросло на 
13%; правда, пока этот про­
дукт пользуется меньшим 
спросом, чем потребитель­
ские кредиты. В июне 2009 
года в среднем на 10 заявок 
по кредитам приходилось 7 
заявок на кредитную карту.

(Окончание на стр. 19)
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жение спроса на кредиты. Минувшим летом интерес к ипотеке и автокредитам был низким, заемщики предпочитали привлекать «короткие» кре
диты на небольшие суммы, чтобы отправиться в отпуск, отремонтировать машину, сделать небольшой ремонт в квартире или на даче. Поэтому 
банки заметили рост интереса к коротким и быстрым в оформлении кредитам. Учитывая экономическую нестабильность, граждане предпочита
ют сберегать средства, а не тратить их и тем более не брать взаймы: банки прогнозируют рост депозитов населения на счетах.

Банки не отметили существенного снижения интереса клиентов к кредитным продуктам. Население по-прежнему активно интересуется ими и задает вопросы, связанные с их оформлением
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Тяжелый портфель
Корпоративные клиенты ищут банки

тренд
Петербургские банки, несмот
ря на сложную экономическую 
ситуацию, в первом полугодии 
увеличили объем кредитов 
корпоративным клиентам на 
7%. По этому показателю они 
продемонстрировали опережаю
щую рынок динамику. Работать 
в текущих условиях непросто, 
отмечают участники рынка. 
Просроченная задолженность 
по кредитам корпоративному 
сектору за полугодие выросла 
в два раза до 4,3%. Но кризис 
дает возможность крупным 
банкам увеличить свою клиент
скую базу за счет клиентов, не 
получивших финансирование 
у своих обычных партнеров. В 
части условий программ, банки 
отмечают снижение ужесточе
ния требований к принимаемо
му обеспечению и сокращение 
сроков кредитования, а также 
сокращение ставок по кредитам, 
хотя они определенно падают 
не так существенно, как ставка 
рефинансирования.

Как свидетельствуют данные 
отчета Центробанка, объем кор­
поративных кредитов, выдан­
ных банками и филиалами в 
Санкт-Петербурге, вырос за пер­
вое полугодие 2009 года на 7% и 
составил 1,318 трлн рублей. На 
рублевые кредиты в общем кре­
дитном портфеле приходилось 
78,4%, что практически соответ­
ствует уровню начала года. Ана­
литики отмечают, что ситуация 
на рынке корпоративного кре­
дитования в Петербурге более 
благоприятная, чем в целом по 
России, где объем банковских 
кредитов нефинансовым орга­
низациям увеличился только 
на 2,55%. В ближайшие месяцы 
рост кредитного портфеля по 
Петербургу составит несколько 
десятков миллиардов рублей, 
а объем банковских кредитов 
корпорациям в целом по секто­
ру с учетом проводимой ЦБ РФ 
и правительством РФ полити­
ки возрастет на 300–500 млрд 
рублей, прогнозирует главный 
экономист УК «Финам Менедж­
мент» Александр Осин.

Петербургские банки заяв­
ляют, что чувствуют себя на 

корпоративном рынке уверен­
но. Корпоративный кредитный 
портфель банка «ВТБ Северо-За­
пад» увеличился с начала года 
на 3%, в том числе по Санкт-Пе­
тербургу — на 3,6% до 86,3 млрд. 
«На конец года мы планируем 
увеличение корпоративного 
кредитного портфеля в Санкт-
Петербурге до 107,3 млрд руб­
лей», — сообщила руководитель 
дирекции бизнес-развития и 
координации банка «ВТБ Севе­
ро-Запад» Елена Зулина. Банк 
«Санкт-Петербург» в январе- 
июне увеличил объем кредитов 
юрлицам в Петербурге на 
4,78 млрд рублей до 131,62 млрд 
рублей, отметили в банке.

Корпоративный портфель 
Северо-Западного банка Сбер­
банка РФ на 1 июля достиг 247 
млрд рублей. Однако данные по 
Петербургу банк не раскрывает. 
Чистая ссудная задолженность 
Международного банка Санкт-
Петербурга (МБСП), который 
работает только на корпоратив­
ном рынке, на 1 июля состави­
ла 27,873 млрд рублей, а в июне-
июле 2009 года банк заключил 
кредитные договоры на общую 
сумму 3,1 млрд рублей, сообщил 
вице-президент банка Максуд 
Купров.

Наметившееся улучшение 
ситуации в промышленности, 
снижение ставки рефинансиро­
вания и стоимости рыночных 
заимствований, включение ме­
ханизма госгарантий и обостре­
ние конкуренции с западными 
банками за наиболее качествен­
ных заемщиков могут привести 
к некоторому оживлению кре­
дитования до конца года, счи­
тает заместитель руководителя 
аналитического департамента 
«Совлинк» Ольга Беленькая. «У 
банков накопилось достаточ­
но ликвидности, и снижение 
рисков развития кредитного 
кризиса по катастрофическому 
сценарию увеличивает мотива­
цию зарабатывать на кредито­
вании», — добавляет она. 

Крупные банки делят 
клиентов
Финансовый кризис предо­
ставил большинству крупных 
банков возможность увели­

чить свою клиентскую базу 
за счет клиентов, которые не 
смогли в условиях финансовой 
турбулентности получить от 
своих традиционных банков­
ских партнеров качественный 
сервис и полноценный объем 
банковских услуг. В связи с этим 
можно ожидать перераспределе­
ния клиентской базы, которое 
будет происходить в условиях 
сокращения объемов банков­
ского финансирования в пользу 
банков, продолжающих креди­
тование реального бизнеса в 
новых условиях, считает испол­
няющий обязанности генераль­
ного директора филиала BSGV 
в Петербурге Егор Андриянов. 
Этот тезис подтверждается на 
практике. По словам Елены Зу­
линой, с началом кризиса мно­
гие компании, которые до этого 
либо вообще никогда не работа­
ли с банком «ВТБ Северо-Запад», 
либо давно не обращались к 
нему, стали его клиентами.

«Круг надежных заемщиков 
пока очень узок, и за них идет 
серьезная конкурентная борьба. 
Госбанки здесь в более выиг­
рышной ситуации, поскольку, 
во-первых, в большей степени 
могут рассчитывать на финан­
совую поддержку со стороны 
государства, во-вторых, в пери­
од пика кризиса, когда другие 
банки в основном думали о 
выживании, смогли усилить 
свои позиции в привлечении 
наиболее надежных клиентов», 
— говорит Ольга Беленькая. В 
целом, кризис привел к усиле­
нию крупнейших банков. По 
последним данным ЦБ, на пять 
крупнейших банков на 1 августа 
приходится 52,5% кредитного 
портфеля всего банковского сек­
тора, в то время как годом ранее 
их доля составляла менее 45%, 
отмечает госпожа Беленькая.

Сохранить 
и приумножить
«Сегодня в регионах у боль­
шинства компаний основная 
проблема — снижение спроса 
на их продукцию. У отдельных 
предприятий спрос снизился до 
такой степени, что им при- 
шлось даже остановить произ­
водство. Естественно, кредито­

вать в такой ситуации сложно», 
— говорит заместитель пред­
седателя правления Абсолют 
Банка Анатолий Максаков. Он 
отмечает, что если сравнивать 
первое полугодие 2009 года с 
аналогичным периодом прош­
лого года, то объемы кредитова­
ния новых клиентов снизились 
в разы, и сейчас банк продолжа­
ет в первую очередь финансиро­
вать те компании, с которыми 
работал раньше. С другой сторо­
ны, не заботясь о привлечении 
новых заемщиков, банк может 
через несколько лет лишиться 
значительной части кредитного 
портфеля, отмечает Егор Андри­
янов. Сдерживающим фактором 
здесь является то, что далеко не 
все отрасли экономики нахо­
дятся в стабильном состоянии, 
позволяющем беспрепятст­
венно получать банковское 
финансирование. В зоне риска 
сегодня находятся предприятия 
строительной отрасли, а также 
ритейлеры с большим уровнем 
долговой нагрузки.

«Практика показала, что не 
отрасль целиком, а бизнес-мо­
дель конкретного клиента в 
отрасли может спровоцировать 
негативный эффект в сложных 
ситуациях. Например, если 
клиент активно кредитовался 
в валюте, имея только рубле­
вые продажи, или был в целом 
существенно „закредитован“. 
Малейшее изменение конъюнк­
туры рынка или движение 
курса рубля дает немедленный 
значительный эффект в таком 
случае», — говорит Оксана Пан­
ченко, руководитель дирекции 
обслуживания и финансирова­
ния корпоративных клиентов, 
член правления Райффайзен­
банка.

В связи с этим банки ста­
раются проводить детальный 
анализ как самого клиента, так 
и отрасли, в которой он работа­
ет. В частности Райффайзенбанк 
провел дополнительную оценку 
качества заемщиков с целью 
выявить зоны потенциального 
риска в случае существенных 
изменений внешних факторов 
(так называемое стресс-тестиро­
вание).

(Окончание на стр. 20)

Сдается в аренду
Петербургские банки оптимизируют сети

недвижимость
В условиях кризиса у банков 
появились новые возможности 
по оптимизации своих сетей. 
Стоимость аренды помещений 
снизилась на 20–30%, и на рынке 
появилось много предложений, 
учитывая, что многие участники 
рынка «свернули» деятельность. 
Однако, как говорят эксперты 
в сфере недвижимости, актив
ность банков как арендаторов 
коммерческих помещений сей
час минимальна и составляет 
не более 10% от докризисного 
уровня, когда банки готовы были 
предлагать даже завышенные 
арендные ставки с целью арен
ды самых ликвидных офисов в 
основных торговых коридорах 
города. Тем не менее многие 
банки пользуются сложивши
мися условиями, концентрируя 
бизнес в наиболее эффективных 
с точки зрения продаж и сервиса 
местах присутствия и закрывая 
нерентабельные офисы.

«Кризис — удачный мо­
мент для открытия офиса и 
выхода на рынок», — говорит 
Юлия Топольская, директор 
петербургского филиала банка 
HSBC, который был открыт в 
Петербурге в июне 2009 года 
для обслуживания корпоратив­
ных и частных клиентов. По ее 
словам, ставки аренды сейчас 
привлекательные, а конкурен­
ты закрывают нерентабельные 
офисы, чем можно воспользо­
ваться. Правда, сам HBSC свой 
выход на петербургский рынок 
готовил больше 1,5 лет, так что 
его открытие в самый разгар 
кризиса едва ли можно объяс­
нить выгодными условиями на 
офисном рынке.

Иностранные банки доволь­
но активны на петербургском 
рынке. Так, банк ЮниКредит в 
конце августа открыл в Санкт-
Петербурге уже шестнадцатое 
отделение и шестое — с нача­
ла 2009 года. Седьмой офис 
в Северной столице в начале 
августа появился у «БНП Париба 
Восток». Серьезные планы по 
развитию в Санкт-Петербурге 
имеет Барклайс Банк, открыв­
ший весной сразу три отделения 

в дополнение к существующему. 
Один офис в Петербурге в этом 
году открыл и Райффайзенбанк.

«Большинство основных ино­
странных банков, имея к началу 
финансового кризиса достаточ­
ное количество офисов, в усло­
виях кризиса имеет прекрасную 
возможность оптимизировать 
свою сеть, сконцентрировав 
бизнес в наиболее эффектив­
ных, с точки зрения продаж и 
сервиса, местах присутствия», — 
говорит исполняющий обязан­
ности генерального директора 
филиала BSGV в Петербурге Егор 

Андриянов. Сам BSGV планиру­
ет открыть в Санкт-Петербурге 
десятый офис в третьем кварта­
ле 2009 года с тем чтобы обес­
печить равномерное покрытие 
города и тем самым повысить 
эффективность продаж.

Российские банки в этом 
отношении не отличаются от 
иностранных игроков и также 
используют возможности для 
оптимизации сетей. Так, в июле 
об оптимизации сети сообщил 
банк «Петровский» (ранее банк 
«ВЕФК»). На данный момент 
банк закрыл 32 офиса, кото­

рые уже долгое время являлись 
убыточными и не отвечали 
стандартам банковского обслу­
живания, внедряемым новым 
руководством банка. При этом 
банк открыл три новых офиса, 
и сейчас количество точек бан­
ка «Петровский» составляет 177 
отделений.

Петербургский филиал банка 
ВТБ24 с начала 2009 года закрыл 
в Санкт-Петербурге шесть точек 
продаж в рамках программы оп­
тимизации сети. Как объясняет 
заместитель президента-предсе­
дателя правления, директор де­

партамента сети ВТБ24 Вячеслав 
Воробьев, эти офисы перешли 
банку вместе с клиентской 
базой «ВТБ Северо-Запад» при 
миграции и не соответствовали 
формату обслуживания банка, 
поэтому и было принято реше­
ние об их закрытии и переводе 
клиентов в более комфортные 
отделения.

Сбербанк с начала 2009 года, 
напротив, открыл десять новых 
структурных подразделений 
на Северо-Западе, в том числе 
четыре в Санкт-Петербурге. В 
ближайших планах — открытие 

подразделения в Кировском 
районе Санкт-Петербурга и в 
Гатчине. В будущем году банк 
планирует открыть около 10 
новых офисов в Санкт-Петер­
бурге, Ленинградской области, 
Калининграде и Петрозаводске. 
«В текущих условиях, склады­
вающихся на рынке недвижи­
мости, банк широко реализует 
представившиеся возможности 
для развития своей филиальной 
сети», — сообщили в пресс-служ­
бе банка.

О каких условиях идет речь, 
вполне понятно. С августа 

прошлого года ставки аренды в 
Петербурге упали на 20–25%, го­
ворит директор отдела офисных 
помещений компании Maris 
Properties in Association with CB 
Richard Ellis Алексей Федоров. 
Сегодня в среднем они состав­
ляют 1,3–2 тыс. рублей за кв. м в 
месяц, включая НДС и комму­
нальные расходы. На Невском 
проспекте аренда торговых 
помещений стоит 3–5 тыс. руб­
лей за кв. м в месяц, а офисных 
помещений, оборудованных 
под банковскую деятельность, — 
4–8 тыс. рублей. Правда, таких 
сейчас не найти, говорят участ­
ники рынка. На Большом прос­
пекте Петроградской стороны 
ставки практически такие же, 
за банковский офис на Москов­
ском проспекте можно запла­
тить 2–4 тыс. рублей. 

Впрочем, не все банки счи­
тают приобретение офисных 
площадей со специализирован­
ными помещениями — кассой 
и сейфовым хранилищем — це­
лесообразным, так как они тре­
буют обязательной повторной 
сертификации на нового соб- 
ственника, а также замены 
части охранно-пожарно-тревож­
ного оборудования под требо­
вания охранной компании, осу­
ществляющей услуги для банка. 
Также у каждого кредитного уч­
реждения есть свои требования 
по размерам спецпомещений. 
Так что доля банковских сетей, 
предпочитающих арендовать 
оборудованные помещения, 
ранее эксплуатируемые кредит­
ными учреждениями, обычно 
невелика. Как правило, для бан­
ка важно прежде всего местопо­
ложение, удобство организации 
отдельного входа для клиентов 
и наличие операционного зала. 

«Поскольку кризис напря­
мую ударил по банковскому 
сектору, он сказался и на сег­
менте банковской недвижимо­
сти. Многие банки прекратили 
свою работу или сократили 
присутствие в Петербурге, еще 
больше — свернули планы раз­
вития. В то же время дефицит 
специализированных помеще­
ний до кризиса был настолько 
высок, что освобождающиеся 

сейчас помещения находят 
своих арендаторов», — говорит 
господин Федоров. По мнению 
директора департамента броке­
риджа коммерческой недвижи­
мости АРИН Ольги Корниловой, 
в настоящее время на рынке 
коммерческой недвижимости 
достаточно предложений тор­
говых помещений и офисов на 
первых этажах, и в том числе 
есть предложения помещений 
в аренду с оборудованием под 
банки. Самыми ликвидными 
остаются объекты торговой и 
офисной недвижимости неболь­
ших размеров — до 150 кв. м в 
проходных местах.

Пользуясь такой ситуацией, 
некоторые банки переводят 
офисы в более рентабельные 
районы. Например, банк 
«Санкт-Петербург» с начала года 
перевел три дополнительных 
офиса в более комфортабель­
ные помещения и до конца года 
собирается поменять располо­
жение четвертого, рассказала 
пресс-секретарь банка Анна 
Бархатова. Один из допофисов 
Инвестторгбанка в этом году 
переехал в меньшее по площади 
помещение, но в более населен­
ный район города, сообщили в 
банке.

В целом же, по мнению 
экспертов в сфере недвижи­
мости, активность банков как 
арендаторов коммерческих 
помещений сейчас минималь­
на — не более 10% от докри­
зисного уровня, когда банки 
даже готовы были предлагать 
завышенные арендные ставки 
с целью аренды самых ликвид­
ных помещений в основных 
торговых коридорах города, 
отмечает директор департамен­
та брокерских услуг ASTERA St. 
Petersburg Людмила Рева. Сей­
час банки рассматривают пред­
ложения по несколько месяцев 
и не готовы платить комиссион­
ное вознаграждение брокерам. 
«Сейчас некоторые банки стали 
обращаться с просьбой найти 
помещение. По сравнению с 
началом года спрос несколько 
вырос — на 5–10%», — говорит 
Ольга Корнилова.

ВЕРОНИКА МАСЛОВА

Ставки по корпоративным кредитам начинают возвращаться на прежний уровень, и заемщики выстраиваются в очередь за деньгами. Многие компании, говорят эксперты, существуют на 
«последние средства»
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банк

Московское укрепление

Вла­дис­лав Гузь и Вла­ди­мир Ска­тин наз­на­че­ны пер­вы­ми зам-­
п­ре­да­ми прав­ле­ния бан­ка «Санкт-Пе­тер­бург». Гос­по­дин Ска­тин, 
сов­ме­ст­но с замп­ре­дом прав­ле­ния Вла­ди­ми­ром Бо­би­ным, 
зай­мет­ся уп­рав­ле­ни­ем кли­ент­ским бло­ком бан­ка в Се­ве­ро-За
пад­ном ре­ги­о­не. Гос­по­дин Гузь в но­вой долж­но­сти бу­дет ку­ри
ро­вать раз­ви­тие биз­не­са бан­ка в Мо­ск­ве. Так, «Санкт-Пе­тер
бург» на­ме­рен уси­лить по­зи­ции бан­ка в цент­раль­ном ре­ги­о­не. 
Гос­по­дин Гузь ра­бо­та­ет в бан­ке с фев­ра­ля 2004 го­да. «Пе­ре­езд 
Вла­дис­ла­ва Гу­зя в сто­ли­цу сви­де­тель­ст­ву­ет о том, что Мо­ск­ва 
ста­но­вит­ся все бо­лее важ­ным ре­ги­о­ном для бан­ка», — ци­ти­ру­ет 
пресс-служ­ба сло­ва пред­се­да­те­ля прав­ле­ния бан­ка «Санкт-Пе
тер­бург» Алек­санд­ра Са­ве­лье­ва. Сей­час кре­дит­ный порт­фель 
мо­сков­ско­го фи­ли­а­ла со­став­ля­ет 25 млрд руб­лей, до­ля мо­сков
ско­го офи­са в об­щем объе­ме биз­не­са бан­ка со­став­ля­ет 25%. 
У мо­сков­ско­го фи­ли­а­ла око­ло 3 тыс. кор­по­ра­тив­ных кли­ен­тов. 
Ана­ста­сия Ива­но­ва

ЗАО «Адекта-Капитал» 
пошло по миру

Ар­бит­раж­ный суд Санкт-Пе­тер­бур­га и Ле­ноб­ла­сти приз­нал­
ЗАО «Адек­та-Ка­пи­тал» банк­ро­том. Ком­па­ния прив­ле­ка­ла за­ем
ные сред­ст­ва граж­дан и юри­ди­че­ских лиц и раз­ме­ща­ла их в 
об­ли­га­ции. В чет­вер­том квар­та­ле 2008 го­да и пер­вом квар­та­ле 
2009 го­да фи­нан­со­вые по­ка­за­те­ли об­ще­ст­ва су­ще­ст­вен­но ухуд
ши­лись, го­во­рит­ся в ма­те­ри­а­лах Ар­бит­раж­но­го су­да. Так, сог­лас
но дан­ным бух­гал­тер­ско­го ба­лан­са, по со­сто­я­нию на 31 мар­та 
2009 го­да обя­за­тель­ст­ва ком­па­нии со­ста­ви­ли 1,517 млрд руб­лей, 
а сто­и­мость ак­ти­вов — 1,113 млрд руб­лей. Ар­бит­раж­ным уп­рав
ля­ю­щим в ЗАО наз­на­чен Алек­сандр Мо­син. Его от­чет наз­на­чен 
су­дом к рас­смот­ре­нию на 1 фев­ра­ля 2010 го­да. Соб. ин­фо

Банковские истории

В пер­вом по­лу­го­дии 2009 го­да сох­ра­ни­лись слож­ные фи­нан­со
во-эко­но­ми­че­ские ус­ло­вия для бан­ков, что от­ра­зи­лось на ди­на
ми­ке ос­нов­ных по­ка­за­те­лей, го­во­рит­ся в ма­те­ри­а­лах Ас­со­ци­а­ции 
бан­ков Се­ве­ро-За­па­да (АБСЗ). Так, ак­ти­вы бан­ков и фи­ли­а­лов 
Се­ве­ро-За­па­да в ян­ва­ре-ию­не упа­ли на 5% до 1,678 трлн руб
лей. Соб­ст­вен­ный ка­пи­тал бан­ков со­ста­вил 122 млрд руб­лей, 
что на 3,4% боль­ше по­ка­за­те­ля на на­ча­ло 2009 го­да. Сред­ст­ва 
кли­ен­тов по ито­гам пер­во­го по­лу­го­дия со­ста­ви­ли 1,185 трлн 
руб­лей, сок­ра­тив­шись на 5,5%. В том чис­ле вкла­ды на­се­ле­ния 
вы­рос­ли лишь на 0,7% и со­ста­ви­ли 553 млрд руб­лей. Сог­лас­но 
ма­те­ри­а­лам АБСЗ, ак­тив­ность бан­ков Се­ве­ро-За­па­да на рын­ке 
цен­ных бу­маг в пер­вом по­лу­го­дии силь­но вы­рос­ла. Так, по 
ито­гам по­лу­го­дия ин­ве­сти­ции бан­ков в цен­ные бу­ма­ги вы­рос­ли 
на 29% и со­ста­ви­ли бо­лее 76 млрд руб­лей. Кро­ме то­го, за­мед
ли­лось раз­ви­тие инф­ра­ст­рук­ту­ры для пре­до­став­ле­ния ус­луг по 
бан­ков­ским кар­там. Об­щее ко­ли­че­ст­во бан­ко­ма­тов, ус­та­нов
лен­ных бан­ка­ми в Санкт-Пе­тер­бур­ге и Ле­ноб­ла­сти, сок­ра­ти­лось 
на 5,5% до 2895. В тор­го­во-сер­вис­ных ор­га­ни­за­ци­ях дей­ст­ву­ет 
14104 тер­ми­на­ла, что на 13% боль­ше, чем на на­ча­ло 2009 го­да. 
Кре­дит­ный порт­фель бан­ков Се­ве­ро-За­па­да сок­ра­тил­ся с на­ча­ла 
го­да на 2,5% до 1,201 трлн руб­лей. В ча­ст­но­сти, су­ще­ст­вен­но 
за­мед­ли­лись тем­пы раз­ви­тия пот­ре­би­тель­ско­го кре­ди­то­ва­ния. 
Раз­мер ссуд­ной за­дол­жен­но­сти со­ста­вил 405,6 млрд руб­лей 
про­тив 425 млрд руб­лей на на­ча­ло го­да, а уро­вень прос­ро­чен
ной за­дол­жен­но­сти по пот­ре­би­тель­ско­му кре­ди­то­ва­нию — 17,7 
млрд руб­лей, что со­от­вет­ст­ву­ет 4,4%.  Ана­ста­сия Ива­но­ва

контекст

тенденции
(Окончание. Начало на стр. 17)
«Пользователям дебетовых карт мы ре­

комендуем оформлять не кредит — оверд­
рафт, а револьверную кредитную карту с 
лимитом до пяти ежемесячных зачисле­
ний. В этом случае, в отличие от овер- 
драфтного кредита по дебетовой карте, 
у клиента две разные карты — дебетовая 
и кредитная, и он всегда знает, какие 
деньги тратит, свои или заемные, и ему 
проще контролировать расход заемных 
средств. Так что спрос на револьверные 
карты в нашем банке существенно пре­
восходит спрос на овердрафтные креди­
ты», — говорит заместитель начальника 
управления розничных операций банка 
«Возрождение» Александр Васильев.

Управляющий петербургским фили­
алом Абсолют Банка Виталий Демидов 
наблюдает отчетливую тенденцию к 
снижению спроса на кредитные продук­
ты с начала кризиса. «Основная причи­
на — неуверенность населения в своих 
будущих доходах и как следствие — в воз­
можности выплачивать кредит», — кон­
статирует он. Недавно, в рамках действия 
программы реструктуризации займов 
для частных лиц, Абсолют Банк даже 
предложил кредит, согласно условиям 
которого, клиент может получить заем 
для погашения просроченной задолжен­
ности в банке по ипотеке и автокреди­
тованию, а также на полное досрочное 
погашение задолженности по кредитным 
картам.

В банке «Санкт-Петербург» не зафикси­
ровали существенного снижения инте­
реса клиентов к кредитным продуктам. 
«Клиенты по-прежнему активно интере­
суются ими и задают вопросы, связанные 
с их оформлением. Низкий спрос связан 
с ожиданиями возможного понижения 
процентных ставок и смягчения тре­
бований банков к первоначальному 
взносу», — считает заместитель председа­
теля правления банка «Санкт-Петербург» 
Павел Филимоненок.

«Если тенденция к стабилизации руб­
ля и снижению ставки рефинансирова­
ния сохранится, то в течение 2009 года 
можно ожидать плавного повышения 
спроса на краткосрочное кредитование 
(до трех лет), при одновременной тен­
денции к снижению процентных ставок 
по кредитам», — прогнозирует Филипп 
Дельпаль. По мнению директора филиала 
ОАО «Сведбанк» в Санкт-Петербурге Ви­
таутаса Бучюнаса, возможно, в этом году 
увеличится спрос на образовательные 

кредиты, так как экономический кризис 
существенно отразился на возможностях 
многих семей оплачивать обучение.

«Ежегодно спрос на кредитные продук­
ты в сентябре увеличивается по сравне­
нию с летним периодом. Хотя и не столь 
существенно. В 2008 году в сентябре мы 
получили на 11% больше кредитных зая­
вок, чем в августе», — говорит господин 
Орлов из ВТБ24. Он считает, что в этом 
году, помимо сезонного фактора, на уве­
личение спроса может повлиять фактор 
корректировки модели потребительско­
го поведения: предпосылок для второй 
волны банковского кризиса в сентябре 
банк не видит, а последние статистиче­
ские данные даже говорят о некотором 

оживлении экономики региона. Таким 
образом, население, которое в определен­
ной степени рассматривает этот месяц 
как новую точку отсчета, увидев позитив­
ную динамику, может ослабить контроль 
расходов и увеличить потребление. 
Вместе с тем, с учетом сезонности, рост 
спроса на кредитные продукты вряд ли 
превысит 15%, отмечает господин Орлов.

Между тем при спаде спроса на кре­
диты банки отмечают устойчивый рост 
интереса населения к депозитным про­
дуктам и валютно-обменным операциям, 
что вполне понятно в условиях эконо­
мической нестабильности. Рост вкладов 
населения по Северо-Западу, согласно 
данным Банка России, по итогам полуго­

дия составил 8,6%. Общий объем депози­
тов и вкладов физлиц достиг 892,5 млрд 
рублей. При этом на начало 2009 года бо­
лее 67% приходится на вклады в рублях, 
а по итогам полугодия — 69%.

«В 2009 году мы отчетливо увидели 
изменение потребительского поведения 
наших клиентов. Очевидно смещение 
акцентов в пользу сбережений. Люди 
стремятся застраховать себя от возмож­
ного ухудшения финансовой ситуации и 
откладывают средства на будущее», — го­
ворит Александр Орлов. Так, в петербург­
ском филиале ВТБ24 в первом полугодии 
объем депозитов населения вырос на 
18%, в то время как количество заявок 
на потребительские кредиты, как уже 
говорилось, снизилось на 3% по сравне­
нию со вторым полугодием 2008 года. По 
словам Виталия Демидова, наибольшим 
спросом у населения сейчас пользуются 
вклады и пластиковые карты, поэтому 
Абсолют Банк активно расширяет спектр 
инвестиционных предложений для фи­
зических лиц, которые более востребо­
ваны в условиях финансового кризиса. В 
частности, в этом году была существенно 
расширена линейка предложений по 
вкладам. «В условиях экономической 
нестабильности существенно вырос­
ла потребность населения в надежных 
сберегательных инструментах, поэтому 
приток депозитов в банках продолжает 
расти», — радуется господин Демидов. 

В петербургском филиале банка «Урал­
сиб» наблюдают возрастающий интерес 
клиентов к рублевым депозитам на фоне 
стабилизации позиций рубля. По словам 
господина Горбачева, по-прежнему очень 
востребованы вклады на короткие сро­
ки — три и шесть месяцев, поэтому банк 
предлагает по ним наиболее привлека­
тельные ставки. Кроме того, банк повы­
сил ставки по валютным вкладам, так 
как многим из клиентов требуется дивер­
сификация валютных рисков. «С начала 
года мы наблюдаем положительную ди­
намику изменения депозитного портфе­
ля. За первые шесть месяцев текущего го­
да портфель филиала увеличился на 20% 
и составил 4,2 млрд рублей. В структуре 
портфеля преобладают рублевые вклады, 
но, учитывая высокую волатильность 
валютного рынка, периодически наблю­
даем повышенный спрос и на валютные 
депозиты», — говорит господин Горбачев.

Учитывая изменения потребитель­
ских предпочтений клиентов с начала 
кризиса, банк «Возрождение» разработал 
линейку сезонных депозитов, предус­
матривающих начисление процентного 

дохода по плавающей ставке при попол­
нении депозита и досрочном снятии 
средств, а также при досрочном закры­
тии депозита, рассказывает господин Ва­
сильев. Другим «кризисным» продуктом 
банка стал рублевый депозит, который 
позволяет получать доход на дебетовую, в 
первую очередь, зарплатную карту, если 
на ней остаются свободные средства.

После прошлогоднего оттока средств 
вкладчиков из банковской системы 
уже в первом квартале 2009 года бан­
кам удалось восстановить близкие к 
докризисным показатели привлечения 
средств населения. Во втором квартале 
положительная динамика сохранилась, 
несмотря на «съедение» в балансах части 
притока из-за укрепления рубля. Даже 
летние месяцы, стабильно отражающие 
снижение деловой активности населе­
ния, показали прирост портфеля депо­
зитов физических лиц, констатируют 
банки. «На фоне значительных колеба­
ний курсов основных мировых валют в 
короткой перспективе российские рубли 
наиболее привлекательны для клиен­
тов. На срок от шести месяцев и более 
пропорции размещения выравниваются, 
и вкладчики разбивают сбережения на 
вклады в рублях и иностранной валюте», 
— говорит господин Демидов.

«По итогам первого полугодия объем 
вкладов населения в банке 

”
Возрожде­

ние“ вырос до 55,8 млрд рублей, что на 
2,8 млрд рублей больше, чем на анало­
гичную дату прошлого года, а по итогам 
июля 2009 года объем вкладов достиг 
57,7 млрд рублей», — доволен господин 
Васильев. При этом он отмечает, что 
рублевые вклады с начала года приросли 
более чем на 2,3 млрд рублей, по состоя­
нию на 1 августа их доля в розничных де­
позитах составила около 60%. «Депозиты 
традиционно пользуются высоким спро­
сом у клиентов. В августе мы завершили 
прием средств в традиционный сезон­
ный вклад. Несмотря на период низкой 
деловой активности и отпусков, нам 
удалось привлечь от населения средства 
в объеме более 10 млрд рублей только в 
этот вклад», — радуется господин Фили­
моненок из банка «Санкт-Петербург».

Сегодняшняя ситуация играет на руку 
и банкам, и клиентам, и при сохранении 
стабильности рынка следует ожидать 
дальнейшего роста вкладов, считают экс­
перты, правда, при этом вероятно сни­
жение привлекательности предлагаемых 
вкладчикам условий и, в первую очередь, 
процентных ставок.

ВЕРОНИКА МАСЛОВА

Сберегать — не тратить
предпочитают петербуржцы в кризис

Несмотря на высокие ставки, заемщики по-прежнему предпочитают привлекать кредиты в рублях
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банк

тренд
(Окончание. Начало на стр. 18)
По словам госпожи Пан­

ченко, смотрели на то, какая 
возникнет дополнительная 
нагрузка и по силам ли она 
клиенту, если появятся слож­
ности с рефинансированием 
в других банках или возрастет 
курсовая разница. «Результаты 
нас не разочаровали. Качество 
подавляющего большинства 
заемщиков подтвердило ре­
зультаты той работы, которую 
банк проводит для одобрения 
любого лимита, особенно в 
случае первичного обращения 
клиента», — говорит она. 

По словам Анатолия Мак­
сакова из Абсолют Банка, в 
последнее время банк стал 
более активно сотрудничать с 
компаниями, работающими в 
энергетическом секторе. Ему 
также интересны предприя­
тия, производящие продукты 
питания в среднем и низком 
ценовом сегментах. «На мой 
взгляд, перспективны компа­
нии, которые продают товары 
повседневного спроса, напри­
мер, бытовую химию, продук­
ты. Люди как покупали эту 
продукцию раньше, так и будут 
покупать. Выручка же в этом 
сегменте по сравнению с ана­
логичным периодом прошлого 
года даже немного увеличилась. 
Ну и, конечно, интересны для 
банков компании, которые ра­
ботают по госзаказу», — говорит 
господин Максаков. 

В портфеле МБСП в июне-
июле большая часть кредитов 
пришлась на финансирование 
лизинговых сделок — порядка 
32%, на торговые компании — 
около 26%, на промышленные 
предприятия — 21%. Как отмеча­
ет вице-президент МБСП Максуд 
Купров, сейчас практически все 
кредиты МБСП привлекаются 
заемщиками на пополнение 
оборотных средств. Впрочем, 
через лизинговые компании, ко­
торые финансирует банк, предп­
риятия получают средства на ре­
ализацию проектов, связанных 
с закупкой оборудования.

Ставки падают
Участники рынка говорят о сни­
жении процентных ставок по 
кредитам в рублях с начала 2009 
года, что стало следствием уси­
лий, предпринимаемых денеж­
ным регулятором. По сравнению 
с началом 2009 года процентные 
ставки в рублях снизились в 
среднем на 1,9–2,4%, в долла­
рах — на 3,8–4,3%, в евро — на 
4,7–5,2%, отмечает Елена Зулина. 
Сегодня по годовым кредитам 
они находятся примерно на 
уровне 17,5—19% в рублях и 
11–12% — в валюте. По мнению 
Олега Капалкина, начальника 
управления клиентских опера­
ций петербургского филиала 
АКБ «Ланта-Банк», сегодня уро­
вень ставок по кредитам юриди­
ческим лицам упал примерно 
на 2–3% и составляет  в рублях — 
18–20%, в валюте — 12–13%.

Причиной снижения ставок 
стали чрезвычайные меры, 
предпринимаемые денежным 
регулятором, однако ставки 
снизились не столь значитель­
но, как сама ставка рефинанси­
рования ЦБ РФ, отмечает Егор 
Андриянов из BSGV. С конца 
2008 года учетная ставка снизи­
лась с 13% до 10,75%. Причиной 
этому, по его мнению, является 
не проблема ликвидности — 
по сравнению с осенью 2008 
года банки в основном спра­
вились с дефицитом средств, а 
рост рисковой составляющей, 
сопутствующей банковскому 
кредитованию, и объем теку­

щей просроченной задолжен­
ности в банковской системе в 
целом. По данным ЦБ РФ, при 
росте корпоративного портфеля 
на 7%, просроченная задолжен­
ность по кредитам в Петербурге 
выросла в два раза, и на 1 июля 
она составила 4,3% (56,555 млрд 
рублей) против 2,28% на начало 
года. В целом, по рынку объем 
просроченных кредитов кор­
поративным заемщикам также 
вырос за полугодие в два раза и 
на 1 июля находился почти на 
том же уровне — 4,7%.

«Абсолютная стоимость руб­
левых ресурсов для заемщиков 
все еще довольно высока, но 
она уже существенно снизилась 
по сравнению с 

”
горячими“ 

значениями в пиковые перио­
ды. В качестве примера: зимой 
ставка одномесячного индекса 
MosPRIME подскакивала выше 
значения 25% годовых. Сейчас 
одномесячный MosPRIME при­
мерно на уровне 11% годовых», 
— говорит Оксана Панченко, от­
мечая, что ставки по-прежнему 
имеют значительный разброс, 
отражая категорию качества 
клиентов и изменившуюся 
структуру фондирования бан­
ков в зависимости от пассивной 
базы и доступа к инструментам 
государственной поддержки.

По словам господина Макса­
кова, на беззалоговых аукцио­
нах ЦБ цена денег составляет 
около 15% годовых. Поэтому, 
если закладывать маржу банка в 
4–5%, банки выходят на 19–20% 
для клиентов. Рассчитывать, 
что бизнес будет накапливать 
в таких условиях какую-то 
прибыль, неправильно. К со­
жалению, многие компании, 
которые сейчас берут кредиты, 
порой работают себе в убыток, 
«проедая» капитал в ожидании 
конца кризиса. 

Тенденция снижения ба­
зовых процентных ставок 
может продолжиться в случае 
улучшения общей макроэконо­
мической ситуации в стране, 
причем наиболее заметным в 
данных обстоятельствах станет 
снижение процентных ставок 
в сегменте корпоративных 
клиентов, относящихся к систе­
мообразующим организациям 
реального сектора экономики, 
а также клиентов, предоставля­
ющих в качестве обеспечения 
при кредитовании государст­
венные гарантии Российской 
Федерации, считает госпожа 
Зулина. По мнению Оксаны 
Панченко, высокие показатели 
резервов и недостаток длинной 
ресурсной базы не позволяют 
пока говорить об очень сущест­
венной дальнейшей коррекции 
в самое ближайшее время. 

Что касается других основ­
ных условий кредитования, 
то, безусловно, ужесточились 
требования к залоговому 
обеспечению. Банки обязатель­
но требуют твердых залогов, 
участия акционеров в качестве 
поручителей и других обеспе­
чительных мер. Кроме того, 
сократился максимальный срок 
кредитования, и сегодня прак­
тически невозможно получить 
кредит на срок более трех лет, 
а средним сроком финансиро­
вания является один год. Также 
усилился контроль банков за 
текущим финансовым состоя­
нием своих заемщиков. Банки 
требуют более частого предо­
ставления отчетности и вводят 
систему критериев и коэффици­
ентов, которым должен отвечать 
заемщик на протяжении всего 
срока кредитования, тем самым 
обеспечивая непрерывный мо­
ниторинг и раннюю диагности­
ку финансовых сложностей.

ТАТЬЯНА ОЛЬХОВСКАЯ

Тяжелый портфель

Рублевые горки
или будет ли этой осенью «рублепад»

макроэкономика
Вопрос о том, что ожидает нас 
этой осенью, интересует всех. 
У финансистов нет единого 
мнения, как будут вести себя 
национальные валюты и, соот
ветственно, в чем хранить свои 
сбережения. Несмотря на опти
мистичные заявления чиновни
ков и довольно стабильные ди
апазоны изменений обменного 
курса рубля по отношению к 
евро и доллару, упорно ходят 
слухи о грядущей очередной 
девальвации рубля.

В течение лета появился 
целый ряд обновленных про- 
гнозов развития экономики 
на 2009–2010 годы для России 
и мира. Так, МВФ полагает, что 
темпы падения общемирово­
го ВВП в 2009 году составят 
1,3% (до этого прогноз был 
1,4%), а уже в 2010 начнется 
рост, причем прогноз по обще­
мировому росту также более 
благоприятен — 2,9% вме­
сто 2,5%. Правда, ухудшился 
прогноз по США — в 2009 году 
снижение ВВП ожидается на 
2,9% (вместо 2,6%, прогнозиро­
вавшихся ранее). По странам 
еврозоны ВВП снизится на 
4,2% (вместо 4,8%). Всемирный 
банк более пессимистичен в 

своих оценках и прогнозиру­
ет снижение мировой эконо­
мики на 2,9% в 2009 (вместо 
1,7%, ожидавшихся весной), 
снижение экономики США на 
3% (вместо 2,4%), стран евро­
зоны — на 4,5% (вместо 2,9%). 
По Японии эти два агентства 
дают совсем противоречи­
вую оценку: МВФ уверен, что 
снижение ВВП составит 5,4% 
(вместо 6%), а Всемирный 
банк — 6,8% (ранее — 5,4%). 

В отношении России и 
МВФ, и Всемирный банк в 
унисон дали более пессими­
стичные прогнозы, сорев­
нуясь, «кто хуже» — согласно 
июльскому прогнозу МВФ, 
падение ВВП в России в 2009 
составит 6,5% (апрельский 
прогноз был всего 6%), а со- 
гласно последнему докладу 
Всемирного банка, падение 
ВВП в России может составить 
в 2009 году 7,9% (ранее — 
4,5%). Единственные локомо­
тивы роста мировой эконо­
мики в текущем году — Китай 
и Индия. За счет этих стран, 
по прогнозам Всемирного 
банка, рост экономики раз­
вивающихся стран составит 
1,2%, причем рост китайской 
экономики прогнозируется на 
уровне 7,2%. 

Правда, китайское пра­
вительство озабочено 
возможным чрезмерным 
перегревом экономики, что 
в условиях общемирового 
кризиса может привести к 
перепроизводству и кризису 
внутри Китая. В связи с этим 
ожидается снижение расхо­
дов правительства, направ­
ленных на стимулирование 
экономики, а также ужесто­
чение условий кредитования. 
Не способствуют улучшению 
прогнозов и новости о без­
работице из США — уровень 
в 9,7%, зарегистрированный 
в августе 2009 года, является 
максимальным с 1983 года. 
Эти два фактора свидетельст­
вуют о том, что столь важные 
для России цены на нефть 
могут оказаться ниже, чем 
хотелось бы, так как США и 
Китай являются основны­
ми потребителями «черного 
золота». Правда, снижения 
цен на нефть до уровня ниже 
$58 за баррель (расчетная 
стоимость нефти в базовом 
варианте прогноза Минэко­
номразвития на 2010 год) 
скорее всего не произойдет. 

Из общей несколько песси­
мистичной картины выбива­
ются оптимистичные заявле­

ния российских чиновников 
в начале сентября. Министр 
финансов РФ Алексей Кудрин 
заявил в Лондоне, что рос­
сийская экономика начнет 
выходить из периода спада 
уже в третьем квартале этого 
года. Чуть ранее оптимистич­
ные заявления относительно 
наблюдаемого роста экономи­
ки России дали первый вице-
премьер РФ Игорь Шувалов и 
замминистра экономического 
развития Андрей Клепач, хотя 
оба отметили, что нужно пос­
мотреть, будет ли рост, наблю­
давшийся в летние месяцы, 
устойчивым. Соответственно, 
обновлены были и прогнозы 
Минэкономразвития на следу­
ющий год — теперь ожидается 
рост в 1,6% (вместо предпола­
гавшегося ранее 1%), а также 
возвращение экономики Рос­
сии к докризисному уровню 
на год раньше — в 2012 году 
вместо 2013 года. 

Банк России, стараясь 
предотвратить негативные 
тенденции, связанные с 
ожиданием второй волны бан­
ковского кризиса нынешней 
осенью, поспешил выступить 
с заявлением, что у россий­
ских банков нет сложностей 
с обслуживанием внешних 

долгов. Правда, рост ставок на 
рынке межбанковского креди­
тования в начале сентября мо­
жет свидетельствовать о том, 
что банки опасаются проблем 
с обслуживанием внутренних 
платежей. С другой стороны, 
на ближайшее время заплани­
ровано размещение временно 
свободных средств Федераль­
ного бюджета на банковские 
депозиты, так что денежных 
средств для обслуживания 
внутреннего оборота должно 
быть достаточно.

Следует отметить, что, 
несмотря на эти оптимистич­
ные заявления чиновников и 
довольно стабильные диапа­
зоны изменений обменного 
курса рубля по отношению к 
евро и доллару США, упорно 
ходят слухи о грядущей оче­
редной девальвации рубля. 
Тем не менее в настоящий 
момент для девальвации нет 
ни поводов (торговый баланс 
остается положительным, 
цены на нефть не упали до 
критических, с точки зре- 
ния бюджета, значений, ин- 
фляция, хотя и медленно, но 
снижается), ни возможностей 
— по сравнению с прошлым 
годом валютные запасы ЦБ не 
позволят ему сколько-нибудь 

долго поддерживать новое 
пороговое значение в случае 
объявления девальвации. 
Правда, если цены на нефть 
упадут до отметки в $60 и ни­
же, участники валютного рын­
ка могут начать постепенно 
выходить на уровни в 34–36 
рублей за доллар и 46–48 руб­
лей за евро, но и при этом у 
ЦБ сохраняется возможность 
удержать бивалютную корзи­
ну в пределах 41 рубля, о ко­
торых было объявлено ранее. 
Подобное возможное удешев­
ление рубля может восприни­
маться как девальвация, тогда 
как на самом деле это будет 
лишь изменение стоимости 
национальной валюты с точ­
ки зрения рынка. 

Учитывая, что, по всем 
прогнозам, существенно 
укрепляться рубль в ближай­
шие месяцы не будет, наи­
более оптимальным будет 
вложение средств в корзину, 
состоящую из доллара и евро, 
где больший вес будет у евро, 
так как прогнозы по разви­
тию стран еврозоны более 
оптимистичны.

ЮЛИЯ ВЫМЯТНИНА, 

профессор факультета эконо­

мики,  Европейский универ­

ситет в Санкт-Петербурге

В промышленных масштабах
Растут долги реального сектора банкам

кредитование
Предприятия реального сек
тора экономики, активно 
бравшие в последнее десяти
летие кредиты на развитие и 
расширение своего бизнеса, с 
наступлением кризиса столк
нулись с проблемой нехват- 
ки средств на исполнение 
обязательств перед кредито
рами. Как оказалось, «анти- 
кризисных» денег государст
ва хватило далеко не всем, а 
механизмы предлагаемых мер 
поддержки — недостаточно 
проработаны. Петербургские 
промышленники решают свои 
проблемы в одиночку: пыта
ются договориться с парт
нерами о реструктуризации 
долгов. 

Существенной поддерж­
ки предприятия реального 
сектора, столкнувшиеся с 
влиянием кризиса, ждали от 
государства, которое пообе­
щало ее в конце 2008 года 295 
предприятиям, попавшим в 
государственный список си­
стемообразующих компаний. 
Предполагалось, что антикри­
зисная господдержка может 
быть оказана как в форме кре­
дитных инструментов, так и 
в виде госгарантий, субсиди­
ровании процентных ставок, 
реструктуризации налоговой 
задолженности. Всего государ­
ство выделило 325 млрд руб­
лей. Так, в число трех сотен 
крупнейших производителей 
России вошли четыре компа­
нии, зарегистрированные в 
Петербурге, — ОАО «Климов», 
ОАО «Силовые машины», 
ОАО «Светлана» и ОАО «Ки­
ровский завод», а также две 
компании, располагающие 
крупными петербургскими 
активами, — ОАО «Объеди­
ненные машиностроитель­
ные заводы» (ОАО «Ижорские 
заводы») и концерн «Алмаз-

Антей», владеющий рядом 
производственных площадок 
в Петербурге. По мнению Иго­
ря Краевского, наиболее не­
защищенными стали именно 
промышленные предприятия 
(машиностроение), так как 
они наиболее чувствительны 
ко всем кризисным явлени­
ям. «При росте экономики 
— спрос на их продукцию 
растет в последнюю очередь, 
а в случае кризиса — падает 
первым, — поясняет эксперт. 
— Таким образом, промыш­
ленники — к примеру, ГАЗ, 
АвтоВАЗ, Амурский судо- 
строительный завод — пер­
выми остались без средств к 
существованию, и государст­
ву пришлось прийти им на 
помощь».

Однако крупнейшие «спа­
сательные операции» вла­
стей за полгода сводились к 
выкупу государством пакетов 
акций крупнейших про­
мышленных предприятия, в 
частности, автомобильных 
заводов. «Дочка» Кировского 
завода, «Металлургический 
завод 

”
Петросталь“», акку­

мулирующая более полови­

ны денежных потоков всей 
группы, столкнулась с резким 
падением потребления ме­
таллопродукции со стороны 
отечественных автомобиле­
строителей и была одной из 
последних включена в этот 
список. ОАО «Кировский за­
вод» ожидает госгарантий для 
реструктуризации своих дол­
гов в объеме 4,6 млрд рублей. 

Впрочем, по словам ди­
ректора по стратегическому 
развитию и корпоративным 
вопросам ОАО «Климов» 
Александра Вознесенского, 
реальную помощь от государ­
ства предприятиям получить 
не так просто. Механизм 
получения госгарантий не 
проработан, и спустя более 
чем четыре месяца со старта 
программы ни одно из пред- 
приятий не получило помо­
щи. Госкомиссия отказала 
в выделении 2 млрд рублей 
на проведение дополнитель­
ной эмиссии ОАО «Климов». 
Общая долговая нагрузка 
ОАО составляет сегодня около 
900 млн рублей. «Кредиты 
брались на финансирование 
текущей деятельности ОАО 

”
Климов“ для реализации 

производственной програм­
мы, — говорит Александр 
Вознесенский. — В условиях 
кризиса у нас были опреде­
ленные сложности со своевре­
менным возвратом средств по 
двум кредитам — Сбербанка 
и банка „Санкт-Петербург“. 
Это было непосредственно 
связано с основным из наших 
контрагентов. Но предпри­
ятие успешно преодолело 
все сложности, используя 
внутренние источники пога­
шения кредита», — сообщил 
господин Вознесенский. По 
его словам, компания сейчас 
кредитуется в ОАО «Северо-
Западный банк Сбербанк 
РФ» под товары в обороте. 
«Трудностей с получением 
денег у ОАО 

”
Климов“ нет, но 

предложенная ОАО 
”
Северо-

Западный банк Сбербанк РФ“ 
процентная ставка в 16% яв­
ляется завышенной. С учетом 
положительной кредитной 
истории и финансово-эконо­
мических показателей пред- 
приятия, процентная ставка 
банка могла бы быть мень­
ше», — считает менеджер. 

Между тем самая трагич­
ная история с возвратом 
кредитов в реальном сек­
торе Петербурга случилась 
с «Севкабель-Холдингом». 
Компания, владеющая почти 
десятком кабельных заводов 
по всей России, не может 
рассчитаться со своими дер­
жателями облигаций двух 
выпусков, с которыми ведет 
долгие и тяжелые переговоры 
о реструктуризации. Холдинг 
предложил реструктуризи- 
ровать долги в 1,5 млрд и в 
2 млрд рублей, после того, как 
ООО «Севкабель-Финанс» (осу­
ществляет финансовые опера­
ции компании) не выплатило 
этим летом купонные доходы 
держателям облигаций 

третьей и четвертой серий. 
Компания объяснила про- 
срочки платежей не недоста­
точностью денежных средств, 
а именно тем, что средства, 
полученные от размещения 
облигаций обеих серий, были 
вложены в модернизацию 
предприятий, срок окупае­
мости которых еще не истек. 
Предложенные холдингом 
условия реструктуризации, 
аналитики долговых рынков 
сразу назвали невыгодными 
держателям бумаг и усомни­
лись в том, что договоренно­
сти будут легко достигнуты. В 
частности, менеджмент «Сев­
кабель-Холдинга» сообщил, 
что готов начать расплачи­
ваться по долгам лишь с 2011 
по 2013 годы и по цене 110% 
от стоимости номинала. Ана­
литики считают причиной 
крайне тяжелого финансово­
го положения компании то, 
что она слишком интенсивно 
скупала активы накануне 
кризиса и привлекала под это 
большое количество заемных 
средств. В 2007–2008 годах 
компания купила значитель­
ные доли сразу в трех пред- 
приятиях, стремясь нарастить 
свою долю на рынке. Однако 
после начала кризиса цены 
на медь и алюминий упали, 
равно как и спрос на кабель-
проводниковую продукцию. 
И холдинг с оборотом 10 млрд 
рублей оказался неспособным 
отвечать по обязательствам. 
Президент и основной владе­
лец компании Геннадий Ма­
каров уже заявил, что в случае 
если договориться с партне­
рами не удастся, то компания 
будет вынуждена объявить 
себя банкротом.

Старший аналитик УК «Пио- 
глобал Эссет менеджмент» 
Игорь Краевский говорит, 
что до кризиса для многих 
компаний кредитование 

стало основой роста бизне­
са. «Характерно, что из-за 
более дешевых финансовых 
ресурсов в основном финан­
сирование шло из-за рубежа 
(напрямую или посредством 
банков), что наглядно демон­
стрирует динамику внешнего 
корпоративного долга. Если в 
1998–1999 годах он составлял 
около $30 млрд, то к концу 
2007 это значение перевали­
ло за $400 млрд, — отмечает 
эксперт. — Причем рост долга 
был непропорционален росту 
экономики, но после наступ­
ления кризиса он практиче­
ски прекратился». Мировой 
кризис закрыл все внешние 
рынки заимствований, а 
внутренние, из-за денежно- 
кредитной политики пра- 
вительства, также не мог­
ли покрыть существующий 
спрос. В реальном секторе 
экономики возникли про- 
блемы, в том числе возврата 
кредитных средств. «Спад 
спроса и сокращение рынков 
сбыта привели к снижению 
денежного потока компаний, 
что мгновенно отразилось на 
их способности обслуживать 
свои обязательства, накоп­
ленные за предыдущие пери­
оды», — говорит аналитик.

Эксперты отмечают, что 
спрос на продукцию восста­
навливается, постепенно 
открываются внешние рынки 
капитала, государство «на­
качивает» экономику лик­
видностью. «Все эти факто­
ры помогут предприятиям 
восстановиться и продолжить 
нормально функционировать. 
Скорее всего до конца года 
уже не будет ничего слышно о 
новых банкротствах — компа­
нии будут разгребать то, что 
осталось на 

”
пепелище“ после 

кризиса», — говорит один из 
аналитиков.

ИРИНА БЫЧИНА

Промышленники в один голос сетуют на нехватку государственной 
поддержки и финансирования
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