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Корпоративный сегмент

Аналитики говорят, что в связи с кризисными 
ожиданиями требования к заемщикам оста-
ются консервативными. При этом за восемь 
месяцев текущего года прирост кредито-
вания нефинансовых организаций Санкт-
Петербурга равнялся 22%, что в денежном 
выражении составляет около 1,1  трлн руб- 
лей. Средняя ставка по кредитам в рублях 
составляет порядка 7–14% годовых и 6–13% 
годовых для займов в валюте.

По прогнозам Людмилы Гуглиной, дирек-
тора управления по кредитованию юридиче-
ских лиц банка «Александровский», объем 
кредитных портфелей корпоративных заем-
щиков должен либо остаться на том же уров-
не, либо подрасти незначительно. «Из-за 
нестабильного состояния мировой финансо-
вой системы не вижу оснований для сниже-
ния базовых требований к потенциальному 
заемщику. В качестве тенденции на рынке 
корпоративного кредитования мне представ-
ляется смещение интереса банков с анализа 
залогов на анализ самого бизнеса. С учетом 
опыта предыдущего кризиса банки стали 
больше обращать внимание на устойчивость 
самого бизнеса в стрессовых ситуациях, так 
как реализация залога в критической ситуа-
ции оказалась крайне затруднительна», — 
поясняет она.

Изменение ставок по кредитам напрямую 
связано с изменением ставок по депозитам. 
Если стоимость пассивов будет расти к кон-
цу 2012 — началу 2013 года, что, как считают 
эксперты, вполне вероятно, то стоимость ак-
тивов будет расти аналогично, так как банки 
работают на марже.

Александр Осин, главный экономист УК 
«Финам Менеджмент», полагает, что поли-
тика регуляторов и наличие необходимости 
у банков более активно оптимизировать 
балансы будет сдерживать активность кре-
дитования в ближайшее месяцы, но это от-
носится скорее к сектору потребительского 
кредитования.

Аналитик считает, что улучшение ситуа-
ции на рынке денежной ликвидности под 
влиянием политики ЦБ и Минфина, реа-
лизация бюджетных средств, заложенных 
на 2012 год и еще не израсходованных на 
сумму порядка 500  млрд рублей, а также 
наметившиеся тренды снижения внешних 
рисков будут стимулировать вложения бан-
ков в сегмент ценных бумаг и кредитования 
нефинансового сектора при сокращении 
активности потребительского кредитования. 
«Я ожидаю роста объема кредитов нефинан-
совым предприятиям Петербурга в 2012 году 
на уровне 1,2–1,3 трлн рублей», — сообщает 
Александр Осин. Также он не исключает воз-
можности либерализации подхода банков к 
оценке потенциальных заемщиков за счет 
улучшения внешних факторов и смягчение 
денежной политики ЦБР и Минфина.

«Одна из основных тенденций корпора-
тивного кредитования на сегодняшний день 

состоит в том, что заемщики более осмо-
трительно оценивают свои возможности по 
обслуживанию кредитов. Наиболее попу-
лярные цели кредитования сейчас — рефи-
нансирование ранее полученных кредитов 
и пополнение оборотных средств. Это хо-
рошая тенденция, в отличие от чрезмерной 
закредитованности, можно сказать, плюс 
кризиса. Обратная сторона медали состо-
ит в том, что в условиях экономической не-
стабильности инвестиционных сделок не 
так много. Преобладают инвестиционные 
проекты с государственным участием, а вот 
частные инвесторы сейчас не особенно ак-
тивны», — комментирует Наталья Байнина, 
управляющий Северо-Западным филиалом 
ЗАО «Банк Интеза».

Согласно оценке Федора Зобнева, на-
чальника коммерческого управления банка 
БФА, ставки по кредитам сохранятся при-
близительно на уровне 11–13% годовых для 
надежных заемщиков, 13–15% годовых для 
средних компаний. «Ставки ниже 10–11 про-
центов годовых способны обеспечить только 
крупнейшие и в основном государственные 

банки и для очень ограниченного круга кли-
ентов. Существенного роста ставок в этом 
году не было, в ряде банков повышения 
прошли еще в конце прошлого года. В неко-
торых крупных банках изменилась система 
определения ставок, например, ввод систе-
мы рейтинга клиентов и определения ставки 
в соответствии с их рейтингом, что привело 
к увеличению ставок для конкретных клиен-
тов», — рассказывает Федор Зобнев.

Одним из ключевых факторов, определяю-
щих уровень ставок в ближайшее время, по 
мнению экспертов, будет курс национальной 
валюты: если серьезных колебаний не прои-
зойдет, то процентные ставки, скорее всего, 
сохранятся на текущем уровне, если будет 
значительная девальвация, то это неминуемо 
отразится на росте рублевых ставок.

Федор Зобнев также подчеркивает, что 
если судить по планам компаний по кре-
дитованию, то сохраняется сдержанный 
оптимизм. Текущая ситуация достаточно 
стабильная, но у компаний нет уверенно-
сти, что в долгосрочной перспективе пози-
тивная ситуация будет сохраняться. ➔ 31

Сдержанный оптимизм Рынок корпо—
ративного кредитования растет по сравнению с предыдущи—
ми периодами. С начала 2012 года ставки по корпоративным 
кредитам не сильно колебались, рост был в пределах 1–3%. 
Наиболее популярные цели кредитования сейчас — рефинан—
сирование ранее полученных кредитов и пополнение оборот—
ных средств. Павел Александров
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Позитивный настрой
Несмотря на нестабильную финансо-
вую ситуацию на мировых рынках, что, 
естественно, не может не отражаться 
на российской банковской сфере, оте-
чественные финансовые организации 
рапортуют об увеличении объемов 
реализации различных банковских 
продуктов и строят умеренно оптими-
стичные прогнозы на будущее.

Центральной темой BG «Финан-
совые инструменты/Банк» стало 
развитие в России сегмента private-
банкинга. Компании, предоставляю-
щие VIP-услуги богатым клиентам, 
отмечают тренд — повышение устой-
чивости и защищенности портфеля, 
уход от рисков. У private-клиентов 
снижается интерес к инвестициям на 
российском фондовом рынке, они все 
больше проявляют внимание к инве-
стиционным инструментам с защи-
той капитала, иностранным ценным 
бумагам, различным хедж-фондам, 
инвестициям в нефинансовые ин-
струменты, такие как недвижимость, 
искусство, вина. Однако перед рос-
сийскими компаниями до сих пор сто-
ит вопрос определения VIP-клиента. 
Выяснилось, что у каждой компании 
есть свое понимание. В целом private-
банкиры и юристы сходятся во мне-
нии, что в России клиент очень само-
стоятелен, недоверчив, не готов брать 
на себя риски и желает больших 
прибылей. Средний возраст private-
клиента в России 40–55 лет, а срок, 
который необходим на установление 
доверительных отношений с клиен-
том, составляет 1–3 года.

Кроме того, в этом BG мы рассма-
тривали состояние и других банков-
ских услуг: депозитов, корпоративно-
го кредитования, автокредитования. 
Также мы исследовали развитие 
услуг и технологий в дистанционном 
банкинге, наращивание сетей банко-
матов, тенденции на рынке банков-
ских пластиковых карт. Все эти сфе-
ры активно развиваются. Особо мы 
хотели бы выделить рынок депозитов 
банков, расположенных в Петербурге. 
Прирост депозитов, по данным участ-
ников рынка, на первое августа 2012 
года составил 18,5%, что существен-
но выше среднего российского пока-
зателя, и рынок ожидает дальнейший 
рост.

Кроме того, высокий прирост в 
городе демонстрируют банкоматные 
сети. По информации аналитиков, по 
итогам первого квартала 2012 года 
в Петербурге функционировало около 
8,6  тыс. банкоматов, рост по сравне-
нию с первым кварталом 2011 года 
составил около 7%.

КОЛОНКА РЕДАКТОРА

юлия чаюн,
РЕДАКТОР business guide
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Банкиры считают, что объем кредитов для корпоративных клиентов к концу 2012 года вырастет на 5% по срав−
нению с прошлым годом
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